	★特殊行程及冷門路線，提早預約及洽詢的重要性★

	您好:
    原野旅遊超級領隊的特殊行程旅遊路線，承蒙各位的鼎力相助，這些年來的成團率普遍還不錯，在台灣的旅遊業中，算是極少數，能夠不靠廣告，但有亮麗成績的旅行社。所有冷門及特殊行程，大多能夠在不被同業看好的情況下，如期出發。至於匆促成團，屬於市面上大眾化及短天數的行程，可經營得慘不忍睹，大多是含淚出團的場面比較多。
    分析超級領隊2012年的計畫旅遊中，有2-3個冷門行程因詢問者不多，只好在出發前的3-5個月，就下架取消計劃。但事後發現，出發前的1-2個月，紛紛有人來電報名或洽詢，但為時已晚了。因為超級領隊的”特殊”及”冷門”路線，大多要在4-6個月前，甚至是8個月前，就要向航空公司提出機位需求，大概在3-6個月前就要向當地旅行社做訂團的細節性需求，這樣才能夠確保出團品質的穩定性及安全性，才能達到超級領隊<五花八門>的特殊需求。這跟單純直飛航班、短距離及短天數的操作模式是截然不同的。因跟航空公司及外國旅行社的預約動作都很早，所以沒有便宜機票可撿，沒有促銷產品可參考，更沒有驚人的便宜價錢可等。唯一比較值得信賴的價值，就是出團的穩定性、可靠性與安全性。報名超級領隊的"操級旅遊"，比較無後顧之憂，比較沒有太多的花邊新聞而已。
    最近經常有媒體報導及客人的反應，市面上很多旅行社，客人的護照交了，訂金也收了，但在出發前的7天給予取消(旅行社有出發前7天，取消旅遊計劃的免責權)。原野旅行社講求誠信原則，小小的旅行社，沒有那麼多的客戶資源，去自毀信譽招牌。所以是否能夠如期出團，大多會在出發2-6個月前，明確公告是否如期出發，這樣才不會延誤客人的年度旅遊計劃。
    另外超級領隊自從事旅遊業以來，一直盡量避免打電話或登門拜訪，去做旅遊的促銷，自己認為那對熟悉客人，會造成精神困擾的一種行為。取而代之的就是差不多每3個月，就寄一次旅遊廣告及旅遊途中遊覽車上的<工商廣告>，然後就痴痴的等待客人的來電詢問了。
    ★2013的年度旅遊，即將拍板定案或更改計劃，有意者歡迎來電洽詢。目前是1月斯里蘭卡9天，2月肯亞、坦尚尼亞12天，5月模里西斯、馬達加斯加島16天，或土耳其15天，10月的南非、史瓦濟蘭 、賴索托17天，這4團的人數，表態者較少。其餘6團，表態者相當踴躍，已進行相關的作業程序了。至於11月的南極團35-40天，急需貴人相助。一些冷門路線，若詢問度不高(這是很正常的現象，不然不會列為<冷門路線>)，將會由<正在排班、後補>的2014年行程所遞補，其中呼聲最高的是中美洲8國最熱門，因為很多<百國俱樂部>的準候選人，正躍躍欲試，因一口氣可累積8個國家點數。另外美西、美南國家公園、中國的貴州深度遊，也暗潮洶湧中，只因操作的複雜性高及個人因素，暫時未列入2013年排行榜中。
    ★2014的年度旅遊，請來電洽詢，同時也歡迎提出您想去的地方，做為年度旅遊規劃的參考。
    (超級領隊將於2012/12/07-12/25前往墨西哥19天，參與馬雅2012/12/21的世界末日之旅。對2013-2014旅遊有興趣者，歡迎於2012/12/06前來電洽詢。2013年元月，您將會收到一份比較正確的2013-2014的旅遊計劃表。
    (最近超級領隊的網站www.superguide.com.tw，屢屢遭受不明人士侵入網站，惡意刪除”同業敏感行程”，目前正在研究防患的方法。


